Das runde Geschiift mit der glatten Haut

ANTEIS Das Genfer Medtech-Lnternehmen erabert mit einem Antifalten-Produkt den Schonheitsmarkt Lnd will mit neu entwicke!ten Erzeugnissen nun
auch in der Medizin for Furore sorgen. Der Gewinne* des Swiss Economic Award 2008 (Hightech/Biotach) will die Wirkung von Insulin verbessern.

ROBERT WILDI

er'werbeslogan von Antels
lautet: «Faltenfrel in 30
Minuten.» Wer so selbst-

ries Vorhabens war Bos (43), der in
Frankreich nach Ausbildungen in
Wissenschaft, Technik und Wirt-
schaftbereits zehn Jahre im Schdn-
heitsmarkt aktiv gewesen Ist, von
Beginn weg liberzeugt, Losgelegt
hat er mit einer Hand voll Fachleu-
ten aus dem persénlichen Umfeld,
die mit threm Know-how In den
Disziplinen Finanzen, Marketing,
Porschung und Produktion alle Be-
reiche fiir die erfolgreiche Lancie-
rung des Start-ups abdeckten, Das
kleine Team bezog sein BHiiro bel
der Fondaton Genevoise pour

dukiistrezeptpflichtig. Demnéichst
wollen auch die USA die Lizenz fiir
den Verkauf erteilen, was Anteis ei-
ne weitere Multiplikation threr Ver-
kaufszahlen bescheren dilrdte.

Der Erfolg mit «Esthelis» hat
Anteis zu einer rasanten Bxpan-
sion verholfen. Aus dem Mini-
team ist heute elne Belegschaft
von 140 Mitarbeitenden herange-
wachsen. 60 davon sind am Genfer
Hauptsitz aktiv, wo neben dem
Forschungslabor die Administrati-
on mit M und Verkauf an-
gesledelt Ist. Dle Produktionsfa-

bewusst auftritt und der Kund-  Jnnovation Technologique (Fon-  brik steht in Lonay VD und be-
schaft neu gewonnene Schinhelt  git) in elnem Genfer Aussenquar-  schiiftigt 40 Angestelite. Dazu kom-
Innert einer halben Stunde ver- e AhnlichwiedieinderDeutsch-  men Auslandsvertretungen in An-
spricht, muss das passende Pro-  schwelz bekannten Technoparks  necy (F) sowle Milnchen (D).
dukt dazu vorweisen kBnnen und  yermietet Fongit pmgnde Rium- «Dle Teams an unseren vier
davon restlos iiberzeugt seln. Das  Jichkeiten und Infrastrukturen fir ~ Standorten erhalten fast wichent-
ist Gilles Bos, Grilnder, CEO und ey gegriindete Firmen. lichen Zuwachs», sagt Bos. Verstir-
Prisident des jungen Westschwel- : * kungen in allen Bereichen selen
Verkauf berelts In 83 Lindern nbtlg, damit Antels mit dem ei-
Eine Faltenbehandlung Warum ist Bos mit seiner Ge-  genen Entwicklungstempo Schritt
kostet Im Schnitt500 = fraticesin e Schwelzgskom-  alten kinne. Allen im huni 2008
- men? «Im Gegensatzzu Frankreich  wyrden mit dem Verkauf von «Bs-
Franken und héit flr ;ﬂnﬂ mniﬁmns&n fiir Un-  thelis» 2 Mio Pr. verdient.
emehmer esser. Sle werden
neun bls zwbif Monate. 1., meh: wertgeschiitzts, ist er  Neue Wirkstoffe angestrebt
tiberzeugt. «Made in Switzerlands Der Umsatz von Antels kletterte
zer KMU, das selt 2003 den Markt  helfe zudem beim Image-Aufbau 2007 auf 20 Mio Fr,, nachdem Bos
der Hsthetischen Medlzin in be-  elnerPirma, deren Erfolgauf Priizi-  vor filnfJahren ein Startkapital von
merkenswerter Manler aufrollt. slon und Qualitiit basiere. 300000 Pr. investierte und dem Be-
Das Geschiftskonzept: Durch Bos' Rechnung geht auf: Anteis  trieb seither kein eigenes Geld
eine neuartige Kombination von  hat einen Blitzstart hingelegt und  mehr zufiihren musste. Flir 2008
Molekiilen, sogenannten Blopoly- 2005 mit der Produkilinie «Esthe-
meren, werden Injizierbare Hyalu-  lis» bereits den ersten Grosserfolg
ronsiuren krefert, die im kosme-  erzlelt. Die Substanz in Gel-Form
tischen sowie medizinischen Be-  hat die kosmetische Behandlung
relch innovative und nachhaltige  von Gesichtsfalten revolutioniert.
Behandlungsarten ermbglichen. Eine durchschnittliche Faltenbe-
AntelshatmitdergleichenTechnik  handiung mit «Esthells» kostet gut
zum Belspiel auch neuwertige Pro- 500 Fr. und hilt fir neun bls zwdlf
dukte entwickelt, die in der Augen-  Monate, Der Absatz sef {iberwiilti-
chirurgle und in der Rheumatolo-  gend. «Estheliss werde hereits in 83
gie beachtliche Erfolge erzielen, Lindern der Welt vertrieben. «Tdg-
Von den guten Aussichten sej:  lich werden heute 2000 Menschen

damitbehandelts, so Bos. Das Pro-




rechnet er mit einem Umsatz von
29 Mio Fr. - bis 2013 sollen es be-
reits 100 Mio Fr. sein, Erréichen
will Bos das Ziel dank der Erfor-
schung neuer Produktlinien,

Er will jedes Jahr ein Erzeugnis
lancieren. Mit «Fortelis» und «Me-
solis», den Folgeprodukten zu «Es-
thells», hat Antels die Kernkompe-
tenz in der Faltenbehandlung ver-
tieft. Mittelfristig will er neben dem
Asthetik- in den Medizinmarkt vor-
stossen. «Uns schwebt die Entwick-
lung von Produkten vor, die bei-
splelswelse die Wirkung von Insu-
lin iiber eine kontrollierte Verlin-
gerung der Wirkstoffabgabe ver-
bessemn kinnen. Auch zum Fort-
schritt in der Krebsbekiimpfung

wollen wir mit neuen Wirkstoffen

Mﬁ,%&mu

Der Kosmetik folgt
. der Medizinmarkt

Namaes Antels SA, Genf GE
Grilndung: 2003

Fllhrung: Gilles Bos (Grlinder,
CEO und Prasident)

Umsatz: 29 Mio Fr. (2008)
Beschifilgte: 140
Produkte: Funktionalisierung
und Mddifikation injizierbarer
Hyaluronsdure fiir diverse
medizinische Anwendungen
Marktpotenzial Hoch, well

i nach der Faltenbehandiung

i (SchBnheitskosmetik) nun der
l Medizinmarkt anvislert wird

i Internet: www.antels.com

* Plonlérs Darhit die Wirtschatt -
und die Firmen érneuiert wer- -
den, braucht es kreative Kipfe,
neuartige ideen und Unterneh-
mergelst, Die «Handelszel-
tungs portratiert in Zusam-
menarbeit mit dem Swiss Inno-
vation Forum neu jewells am -
ersten Mittwoch im Monat auf
einer Spezlalselte Innovative
Firmen ungd deren Macher.

Gilles Bos, Griinder, CEO und ﬁ'ras_l'emon Antels In Gen: Der Franzose setzt wegen der grosseren Wertschatzung auf den Standort Westschweiz.



